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J FONDAZIONE
GOLINELLI

Uintelligenza
di esserci

Nasce a Bologna nel 1988, per volonta
dell'imprenditore e filantropo Marino
Golinelli.

Ispirata ai modelli delle organizzazioni
filantropiche anglosassoni rappresenta
una fondazione privata unica e
pienamente  operativa in Iltalia.
Promuove iniziative che si occupano di
istruzione, formazione professionale,
ricerca, innovazione, imprenditorialita e
cultura.

Cj G-FACTOR

investiamo in giovani imprese
per farle diventare grandi

G-Factor, incubatore-acceleratore di
startup creato nel 2018 da Fondazione
Golinelli, opera prevalentemente nei
segmenti pre seed, seed ed early
stage.




4. & — LA MISSION CHE GUIDA LE PERSONE DI CRIF E CREARE VALORE

L I’ e nuove opportunita per i consumatori e le imprese, fornendo informazioni e soluzioni che
consentono decisioni piu consapevoli e accelerano l'innovazione digitale
Jogetier fo he next /fevel/ P P 9

Cosa facciamo In tutto il mondo...

Information
* Credit Bureau & data pool
* Business information

Intelligence
* Advanced & big data analytics
* Open banking suite

* Marketing services *Risk, digital & management

* ESG services & information consulting

* Turn key credit bureau platform * ESG analytics & advisory -
* Property information * Credit rating services ! =

Outsourcing

Platform e Busin-ess proc.ess optimi.zation
* Customer Journey as a service platform : Cre.d'.t collection & special -
) i servicing
* Onboarding & remote collaboration . <)
Cust 8 bus * Real estate valuation ‘ ‘ ‘
* Customer engagemen usiness . - Wil
development Real estate energy & sustainability oyl ‘1
* End-to-end credit management platform

* |dentification & anti-fraud services 088 | consumer Services

* Financial health and affordability

* Protection from identity the and cyber
risk

2
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Perche CRIF?

| nostri numeri

4.() © paesicon attivita dirette

85+ Q societa
4 ®) continenti

6 600+ O professionisti al vostro fianco

10.5004 O istituti finanziari
82.000+ © imprese clienti
1.000.000 4 © consumatori
600 O assiurazion
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Together fo e next feve/

La nostra storia

2022

CONSOLIDAMENTO DEGLI INVESTIMENTI IN GEOGRAFIE
CHIAVE e SVILUPPO OFFERTA ESG

Ulteriore crescitain Italia, Polonia e Giappone.

Sviluppo di ESG Analytics e ESG Synesgy su 20 paesi.
Potenziamento di KYC e Antifrode multi country.

2021

POTENZIAMENTO DELL’OFFERTA NEW DIGITAL
Successi multi country con clienti global.

2011

SOCIETA GLOBALE

Costituzione e consolidamento dell’offerta e delle operation di CRIF
nell’estremo Oriente, in India, nei Paesi DACH e nel Medio Oriente.
CRIF registrata in UE come Credit Rating Agency.

2000

CRESCITA INTERNAZIONALE
Costituzione e consolidamento dell’offerta e delle operation
di CRIF in Europa, USA e Messico.

1994

OFFERING
Sviluppo dell'offerta completa in Italia.

1988

000000

FONDATA A BOLOGNA
Costituzione e consolidamento del sistema di informazioni creditizie
in Italia.



BOOM EDUCATION

per studenti, scuole,
insegnanti e famiglie

BOOM LEARNING

per privati, aziende, enti di ricerca,
enti di formazione e startup

BOOM INNOVATION

per aziende, enti di ricerca, enti di
formazione e startup

SPACES FOR LEARNING &
LinkedIn INNOVATION PROJECTS

per
tutti

Instagram Facebook




ATTIVITA’ DEI PROMOTORI C)

RUOLO
D

* Definizione strategia e piano di attivita (con azioni, tempi e modalita);
e Gestione del budget complessivo.

AZIONI
G

* Preparazione del bando di gara per la selezione delle startup e gestione delle attivita correlate;

e Comunicazione e promozione del Bando;

* Supporto nella selezione delle startup finaliste d’intesa con i Leader dei verticali;

* organizzazione di iniziative destinate alle startup selezionate come partecipanti al programma di accelerazione;
e organizzazione di iniziative estese ad interlocutori strategici, quali investitori e potenziali clienti.



CHI SIAMO: | LEADER DELLE VERTICALI

LEADER VERTICALE
N FONDAZIONE
RUOLO 169'1'!'2“5""' Ed Tech in Life Science
Pren—— di esserci
* Definizione contenuti della Call Verticale, d’intesa
co.n | Promotorl,. . . VA 4e v/ of Fintech & Insurtech
* sviluppo e coordinamento delle iniziative di Fexpether o the mext devs

business mentoring verso le startup selezionate
(nell’'ambito dei tempi e modi del programma) al

fine di promuovere le interazioni con le startup e t"'remEnxm Industry 4.0
I'avvio di progetti congiunti anche coinvolgendo i
partners del verticale;
* promozione del bando e del programma; € Bce EMILBANCA Sl s
* investimento in startup (opzionale). € GRUPPO BCC ICCREA
PARTNER ISTITUZIONALI camst:
ey * AGROBIC Agritech & Foodtech
@ QT a . ART-ER a - GRANAROLD
METROPOLITANA omune ! g%j di Imola
DI BOLOGNA ~7. diBologna AR L ggg
..MY.,.,.._ Travel Tech & Smart Mobility

* In attesa di conferma formale definitiva _— 8



I-Tech Innovation Program

D IL PROGRAMMA:
REALIZATO DA NUMERI E TIMELINE

N
-
investiamo In giovani imprese
A per farle diventare grandi

INSIEME A € Bcc EMILBANCA

€ GrUPPO BCC ICCREA




G-Force
Dal batch 2019 al batch 2023/2024

STARTUP SELEZIONATE PROGRAMMI DI ACCELERAZIONE NETWORK

1000

‘ Startup
: Candidate

125 +80

—— startup ORE DI ACCELERAZIONE
i Intervistat Partner

Industriali
: : : ety 2 99 5 complessive di formazione
| 44 s .G erogate, di cui:
Startup @ +150

Accelerate I 635 inpresenza 761 inplenaria g
|2.36O da remoto |2_234 one-to-one

5 PROGRAMMI DI ACCELERAZIONE +85

Programma Life Science Innovation 2019 e 2020 (%
| I |

Programma I-Tech Innovation 2021, 2022 e 2023/2024 Mentor

Investitori




G-FORCE Fase 1 | Accelerazione intensiva

<™ PROGRAMMA DI ACCELERAZIONE
FASE 1 | 3 MESI

ﬁ Mindset imprenditoriale E Business model & Lean Canvas @ Communication
If Lern SR ﬁﬁﬁﬂ Product development “Z%:g Fundraising
o =
ﬁﬁfq Market validation "g“ Go to market strategy E 2 ] Cap Table & Dilution & Premoney
&) —

>tm . : 3 ) Legal ts, IP & R
I] Competitor Analysis E 2 a?fgﬁsaspec 5 P IREgmEl e

= —] SI=

ol DEMO DAY
% S o AR

Strategic positioning ”g_?l Financial road map




G-FORCE Fase 2 | Follow-up Mentoring

PROGRAMMA DI ACCELERAZIONE

FASE 2 |

. 2mes___ | INVESTOR DAY
cdp" :
_ Programma personalizzato | P | UniCredit Start Lab & PANAKES
Basato sui risultati e le esigenze . .
SRS WS [Pl [ es! ltalian //Angels & & HLARL & 3
for Growth —— INDACO VERTIS SGR
IBAN® Banca di Bologna hth
— @/ ® CLUB degli
@)/@ 'NVESTITORI @ 0CC DOORWAY
MAMA I:Ulll'],ill'hli‘]'ﬁ Overseas Capital Cnn::
CROWD ik
aldin :m BACKTOWORK A
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I-Tech Innovation Program

S LA PARTNERSHIP:
" BENERDI

per farle diventare grandi

@: BCC EMILBANCA

€ GrUPPO BCC ICCREA
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DIVENTARE PARTNER DI UN
PROGRAMMA DI ACCELERAZIONE
PUO FORNIRE ALLE AZIENDE
L'ACCESSO A UNA SERIE DI

VANTAGGI, DALLE NUOVE
TECNOLOGIE E IDEE A UNA
MAGGIORE AGILITAE
FLESSIBILITA.

| VANTAGGI DI ESSERE PARTNER

Accesso a startup innovative che si allineano bene
con gli obiettivi e gli interessi del partner

®  Opportunita di co-creazione di nuovi prodotti e
servizi lavorando a stretto contatto con le startup
con maggiore flessibilita e agilita.

Accesso alle nuove tecnologie per integrarle nelle
loro attivita.

Esposizione a nuove idee e approcci che possono
aiutare il partner a uscire dai loro schemi consolidati
e a sviluppare soluzioni piu innovative.

14



PARTNER SUPPORTER

CATEGORIA

* Eventi solo in presenza

ATTIVITA’

Partecipa a definizione sfide di innovazione
della call

Partecipa a selezione startup end-to-end

Concorre a valutazione startup finaliste

Partecipa a Opening Day

Possibilita di affiancare un business sponsor per
sviluppo co-progettualita

1-to-1 conoscitive con startup selezionate

Partecipa a Demo Day

1-to-1 con startup selezionate per sviluppo POC

Partecipa a Investor day

OPPORTUNITA’

Migliore match fra need del partners e startup
candidate

Ha accesso ai deck di tutte le startup applicants,
concorre alla loro selezione delle finaliste e alla scelta
delle startup vincitrici

Ha accesso ai deck delle startup finaliste e concorre
alla loro valutazione al fine della scelta delle vincitrici

Possibilita di incontrare le startup selezionate,
ascoltare i loro pitch e interventi di business
innovators

Organizzazione di un incontro settimanale /
bisettimanale di 1h fra il partner e la startup per
supportare |'accelerazione e lo sviluppo di co-
progettualita

Organizzazione di almeno 1 meeting di 1 ora con le
startup vincitrici e il partner per valutare possibili
collaborazioni

Evento in cui le startup presentano lo stato di
avanzamento del loro progetto di business, possibilita
di incontri one-to-one

Organizzazione di almeno 1 meeting di 1 ora con le
startup vincitrici e il partner per valutare possibili
collaborazioni

Evento conclusivo con +150 fra investitori e
corporate innovators

In questo livello di partnership, I'azienda puo
partecipare al programma di accelerazione
come partner.

L'azienda avra l'opportunita di partecipare alla
valutazione delle startup candidate e avra
accesso prioritario alle startup selezionate per
il programma di accelerazione al fine di

attivare percorsi di collaborazione e co-testing.

15



I-Tech Innovation Program 2025 — 2027
Call for Innovation

PROGRAMMA DI ACCELERAZIONE DI STARTUP A LIVELLO TERRITORIALE CON «N» VERTICALI ANNESSI:

1)
2)
3)
4)
5)
6)

VERTICALE Ed tech and HPT (high performance training) in Life sciences health and healthcare: FONDAZIONE GOLINELLI + PARTNER SUPPORTER
VERTICALE FINTECH : CRIF + PARTNER SUPPORTER

VERTICALE AGRITECH : AGROBIC

VERTICALE INDUSTRY 4.0 : BI-REX + PARTNER SUPPORTER

VERTICAL SOCIAL IMPACT : EMIL BANCA + PARTNER SUPPORTER

VERTICALE SMART MOBILITY & SMART CITIES : TBD + PARTNER SUPPORTER

PARTNER ISTITUZIONALE: Citta metropolitana di Bologna, Comune di Imola, Arter.

- PROGRAMMA DA RIPETERSI OGNI 12 — 18 MESI : nei prossimi tre anni saranno previste almeno due edizioni
- EDIZIONE STRAORDINARIA verra erogata a gennaio 2025 in seguito all’aggiudicazione del bando della regione Emilia Romagna

-MODALITA’ DI PARTECIPAZIONE ( RUOLO DEI VARI ATTORI) :

YV VYV

>

GOVERNANCE DEL PROGRAMMA E DEI PROCESSI : in carico a Fondazione Golinelli e Crif

MODALITA’ LEADER DEL VERTICALE : guida i macro temi da inserire nel bando + tutti gli step di processo (Agrobic+ Bi-rex+ Emilbanca)

MODALITA’ PARTNER SUPPORTER : Supporta le start up durante le attivita principali e sviluppa POC

MODALITA’ PARTNER ISTITUZIONALE: non é attivo su un verticale specifico ma fornisce patrocino al programma, organizza eventi collegati al programma di
accelerazione e riconduce altre iniziative di open innovation a questa iniziativa in particolare per farla crescere nel tempo (aggiungendo eventuali nuovi verticali
reclutando nuovi partner) — nel caso di verticale smart mobility sono punto di riferimento

PARTNER ISTITUZIONALE SCIENTIFICO/ TECNOLOGICO: daranno indicazioni e opportunita alle start up

* In attesa di conferma formale definitiva

powe red N FONDAZIONE
GOLINELLI
by SET




I-Tech Innovation Program 2025 — 2027
Call for Innovation

VANTAGGI PER | LEADER DEI VERTICALI

1) UTILIZZO DEL VERTICALE COME AMBITO DI APPROFONDIMENTO DEGLI INNOVATION NEEDS DI MAGGIOR INTERESSE

2) UTILIZZO DEL VERTICALE PER FORMARE / COINVOLGERE BUSINESS LEADER AZIENDALI NELLUOPEN INNOVATION E NELLATTIVITA’ CON LE STARTUP

3) METODOLOGIA GIA’ PRONTA E FORNITA DA FG + CRIF

4) SUPPORTO DA PARTE DI FG + CRIF NELLA GESTIONE «END TO END» DEL PROGRAMMA : PROCESSI, FORMATI, TOOL, PIANO DI COMUNICAZIONE, KPI, PROGRAMMA
DI ACCELERAZIONE E FORMAZIONE , NETWORK DI INVESTITORI PROFESSIONALI, NETWORK E COMMUNITY DI STARTUP GIA” ATTIVE

VANTAGGI PER | PARTNER CHE PARTECIPANTO Al DIVERSI VERTICALI

1) OPPORTUNITA’ DI CONOSCERE DA VICINO COME FUNZIONA UN PROGRAMMA DI ACCELERAZIONE E COME SI LAVORA CON LE STARTUP («MUOVERE | PRIMI PASSI
CON UN PICCOLISSIMO CONTRIBUTO ECONOMICO»)

2) APPROFONDIRE ALCUNI TEMI DI INNOVAZIONE DI PARTICOLARE INTERESSE

3) AVERE UN MONITORAGGIO ATTIVO E COSTANTE SULLE STARTUP DI POTENZIALE INTERESSE

4) COINVOLGERE PROPRI BUSINESS LEADER IN TUTTI O ALCUNI STEP DEL PROGRAMMA

5) PIENO INGRESSO NELLA COMMUNITY DI OPEN INNOVATION E DI INVESTITORI CREATA DA FG E CRIF

di esserci

N O IONE
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by Uintelligenza
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